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本资料由宏信建设发展有限公司（下称"公司"）准备，未经过独立审核。本文件包含机密和专有

信息，本文件的内容尚未经过独立第三方验证。 公司不保证本资料所含信息的准确性、公正性和

完整性，亦没有义务在将来对本资料中任何前瞻性陈述进行更新或修改。 对本文件中所包含的信

息和观点的公正、准确、完整或正确性未作任何明确或隐含的陈述或保证，因此任何人不得对其

公正、准确、完整或正确性产生任何依赖。本文件中包含的信息可能不经通知而变更，且不会就

推介后所发生的重大进展而进行更新。 除历史事实陈述外，本资料中包括了某些前瞻性陈述。该

等陈述通常涉及一些已知和未知的假设、风险与不明朗因素，而这些因素大部分不受公司控制。

在此提醒阁下不应对本文件中的前瞻性陈述产生不合理的依赖，因为实际结果可能与此文包含的

前瞻性陈述有重大出入。

免责声明

注：除特殊说明外，本报告计价货币均为人民币
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公司是远东宏信旗下的设备综合运营服务商

• 依托于庞大的中国市场，由具备产业综合运营能力的远东宏信所孵化，专门开展设备运营服务

依托于庞大的中国市场 出身于产业综合运营能力强大的远东宏信

• 远东宏信坚持“金融+产业”双轮驱动发展战略

• 拥有雄厚产业综合运营能力和基础

金融

产业

“金融+产业”双轮驱动 … 其他

设备运营

医疗健康

资料来源：沙利文咨询，中国工程机械协会

2022年中国GDP：121万亿元

2022年中国建筑业总产值：31.2万亿

2022年工程机械行业收入：1.78万亿

金融服务
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设备运营服务

•工程技术服务

•设备租赁

•安装调试

•技术支持

•维修保养

•二手设备处置

•备件销售

•维修与再制造

设备运营服务是贯穿设备全生命周期的产业链核心环节

• 设备运营行业诞生于社会化专业分工，宏信建发致力于提供设备全生命周期的相关服务

• 经过多年发展，宏信建发正在成为中国设备服务领域的核心企业，是客户获取设备服务的重要供
给方，并成为厂商到达终端用户的主要通道

工程企业 工业企业

市政公用 家庭个人

下游客户上游厂商 设备运营服务

销售

需求
服务

需求

……
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公司已居于中国设备运营服务行业领先地位
• 目前，宏信建发是中国领先的设备综合运营服务商

– 资产规模约306亿元，高空作业平台、新型支护系统、新型模架系统的保有量均为国内领先

– 设备覆盖项目建设全周期，适用于众多的运营场景，累计服务客户达到约19.1万家

– 总计419个服务网点，其中国内网点共415个，覆盖全国近200个城市，形成全国领先后已率先进
入海外市场，在海外市场已布局4个网点

79 

39 
33 

宏信建发 公司A 公司B

公司营业收入
国内领先(1)

单位：亿元

419 

192 

130 

宏信建发 公司A 公司B

公司网点数量
国内领先(1)

单位：个

注：除公司业务网点外，其他数据为2022年末数据;以上排名均为中
国设备运营行业内排名
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公司未来愿景：致力于打造世界一流的设备综合运营服务商

第一阶段（现阶段） 第二阶段 第三阶段

 中国大陆市场绝对领先

 拓展东南亚市场

 基础设备运营

 在中国大陆、东南亚、中东北非

市场三足鼎立

 一流的设备综合运营服务商

 中国大陆、东南亚市场形成

绝对领先

 拓展中东、北非市场

 设备综合运营

• 未来公司将通过“3+3+3”战略，致力于打造横跨多个国家市场的一流的综合运营服务商
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资料来源：弗若斯特沙利文

• 中国设备运营行业空间庞大，预计在2027年市场规模将超过1.5万亿元

• 各类因素推动中国客户采用设备替代人工，且采用外部设备运营服务趋势已不可逆转

9,354

15,93

2

2022 2027E

单位：亿元

中国设备运营行业
未来市场空间

• 外部服务商可提供更合适可靠、价格合理的设备组合

• 节约资本，发展核心主业

• 节省设备日常管理成本

• 其他原因（如不愿承担设备过时风险等）

驱动因素二：设备租赁渗透率提升

• 获取设备的成本不断降低，设备可靠性和适用性提升

• 适龄建筑业从业人员减少，人工成本不断上升

• 其他原因（更严格的安全要求和环保标准等）

驱动因素一：设备使用率提升

中国设备运营行业拥有良好的增长前景
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1.6%

98.4%

中国前三大设备运营

公司（含宏信建发）

其他美国设备运营公

司

中美前三的
设备运营商市场份额

• 中国的设备运营行业仍未完全成熟，渗透率仍然有巨大的提升空间

• 在行业成熟过程中，中国市场整合的潜力巨大，对比欧美市场集中度仍有较大提升空间

对比发达经济体，增长潜力和市场集中度仍有提升空间

49% 51% 53% 55% 56% 58% 59%

64% 65% 65% 66% 66% 67% 67%

2017 2018 2019 2020 2021 2022 2023E

中国 欧美日

中国市场与主要成熟市场设备
租赁服务渗透率(含预测）

资料来源：弗若斯特沙利文

26%

74%

美国前三大设备运营

公司（含联合租赁）

其他美国设备运营公

司
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6,070 6,643 
7,554 

8,882 9,354 
10,782 

2018 2019 2020 2021 2022 2023E

19 
26 

37 

61 

79 

2018 2019 2020 2021 2022 2023E

• 2018年起，公司复合增长率远超过设备运营行业平均水平，不断获取市场份额

设备运营行业总市场规模(1) 公司历年营业收入

单位：亿元 单位：亿元

CAGR=11.4% CAGR=42.5%

相较行业平均增长水平，公司更快获取市场份额

注：市场规模根据行业总租金收入计算
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帮助公司持续增加市场份额的核心要素

①景气的主体业务

②领先的服务能力

③最优的运营效率

④稳健的经营风格
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从建设… …到后期运营维护

城市更新、物业管理、广告安装、环境绿化…

建筑高度

安装、消

防、涂装、

幕墙

中国高空作业平台
需求场景和发展趋势

• 高空作业平台拥有多元化的客群结构，当下业务主要集中于新增建筑需求，从未来看，需求场景
将向存量建筑靠拢，市场增长与新增工程量的关系较弱

①公司的主体业务景气：高空作业平台

中国高空作业平台
运营服务市场规模

41 
61 

75 

104 

133 

169 

2018 2019 2020 2021 2022 2023E

单位：亿元

CAGR=34%
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• 缩短工期

• 降低施工风险

• 提升施工环保

• 降低项目成本

• 新型支护系统受益于技术推广发展，在基坑、围堰领域不断替代传统支护系统

①公司的主体业务景气：新型支护系统

中国新型支护系统
运营服务市场规模

178 
226 

275 

407 418 

488 

2018 2019 2020 2021 2022 2023E

单位：亿元

CAGR=24%

传统支护系统
（混凝土等）

新型支护系统
（装配式临时钢结构）

中国基坑支护、围堰系统
升级换代趋势
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• 缩短工期

• 大幅提升安全性

• 节约用钢量

• 降低项目成本

• 新型模架系统得益于市场需求和政策推动，对存量庞大的传统脚手架形成替代之势

①公司的主体业务景气：新型模架系统

中国新型模架系统
运营服务市场规模

116 

193 

261 

312 329 

419 

2018 2019 2020 2021 2022 2023E

单位：亿元

CAGR=30%

传统脚手架
（钢管扣件、竹木材质）

新型模架系统
（盘扣式脚手架）

中国模架系统
升级换代趋势
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①景气的主体业务

②领先的服务能力

③最优的运营效率

④稳健的经营风格

帮助公司持续增加市场份额的核心要素
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②领先的服务能力 - 设备布局丰富、规模领先

16

高空作业平台 新型模架系统新型支护系统

管理约15.9万台

高空作业平台数量
亚洲第一，全球第三

拥有155.1万吨

存量规模，全国领先

拥有65.1万吨

存量规模，全国领先

剪刀车 直臂车

蜘蛛车 玻璃吸盘车

盘扣式
脚手架

钢管扣件式
脚手架

H型钢 钢板桩

钢支护 H型梁

丰富多元的
品类和产品线

8个品类与27个型
号

12个品类，3,400+规模型
号

• 公司拥有规模庞大、品类规格丰富的产品线，良好的设备供应可以满足客户的各类需求
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②领先的服务能力 – 出众的技术研发实力，一站式解决方案

• 基于覆盖项目全周期的全方位、多维度服务模式，公司能为客户提供量身定制的一站式解决方案

一站式综合服务能力出色的研发能力业内领先的技术团队

通过技术能力，公司可为
重点、大型、高端项目提

供集方案设计、施工
管理为一体的综合解
决方案

公司在新型支护系统和新

型模架系统拥有超过50
项重要专利，有助于为

项目量身定制解决方案，
提高安全性或节约成本

公 司 拥 有 超过百人的
技术研发团队，涵盖

岩土工程、结构工程、钢
结 构 工 程 、 桥 梁 工 程 、
BIM工程，具备领先的设
计能力
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②领先的服务能力 – 网点体系庞大，布局海外市场

槟城
吉隆坡

雅加达

中国香港

天津

上海嘉定
上海金山

广州

四大永久基地以及415个业务网点

覆盖近200个城市

已设置4个海外业务网点，覆盖3个海外国家/地区

• 公司拥有全中国最为庞大的业务网点，且已布局海外市场，目前阶段重点发力东南亚

海外业务网点中国大陆业务网点
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①景气的主体业务

②领先的服务能力

③最优的运营效率

④稳健的经营风格

帮助公司持续增加市场份额的核心要素
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• 超过千人的专业营销团队通过密布全国的业务网点贴近客户，最快速度满足客户需求，并且运用数
字化手段管理业务流程，客户可以足不出户通过数字化平台完成业务流程

约99%的月度合同于线上签署

约99.7%的设备交付通过电子账单确认

③最优的运营效率 – 精准营销、数字化管理

前线业务人员超过1,200人

前线业务管理者超过200人

庞大且专业的设备运营服务营销团队
数字化的业务管理方式

高空作业
平台需求

支护需求

模架需求

工程需求

……

客户

通过市场规模、地区经济和人口筛选

出90个目标重点开发城市，目标区域

GDP总量60万亿元，覆盖人口超过

5.9亿，重点提升目标区域市占率

战略：精准营销目标城市

战术：交叉销售，协同作战
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维修平均约 1.5 小时内到达(1) 

高效响应各类服务需求

服务人员超过1,000人

人机比为 1:152

物流成本优势明显

调度人员人机比为1:3900

平均物流配送里程约 37 公里(1)

• 同时我们通过数字化、智能化手段为物流、维修提效赋能，整体业务运营效率达到行业最优水平

③最优的运营效率 – 快速响应、高效触达

34 

55 

90 
110 

152 

2019 2020 2021 2022 2023H1

服务人机比

300 500 
1,000 

2,500 

3,900 

2019 2020 2021 2022 2023H1

调度人机比

注：高空作业平台业务
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①景气的主体业务

②领先的服务能力

③最优的运营效率

④稳健的经营风格

帮助公司持续增加市场份额的核心要素
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④稳健的经营风格-资源禀赋

• 公司拥有雄厚的股东阵容，包括产业链中优质的长期战略投资人，帮助公司寻找稳中求进的发展路
径

中国领先的金融服务提供商
深耕中国产业超过30年

控股股东

众多优秀产业投资人

综合服务协同

设备保质保供

公司拥有业内独特的资源禀赋

资源体系保障
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④稳健的经营风格-财务政策和资本管理策略

保守的财务政策 稳健的资本管理

• 长期专注设备运营主业，坚持稳健的经营管理风格，达成长期收益最大化和风险最小化

• 杠 杆 率 维 持 稳 健 水

平 ， 2023H1 资 产 负

债率为67%

• 主要经营性租赁资产

折 旧 期 限 为 10年 ，

低于行业平均年限

• 预期信用损失计提比

率为15.9%,高于行业

平均水平

• 合 作 金 融 机 构 超 过

82家，各类头部金

融机构基本实现全覆

盖 ， 授 信 总 额 超 过

400亿，平均期限超

过4年，流动性充裕

，无短贷长投

充裕的流动性和授信

78%
67%

2022 2023H1
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17.6 
19.7 

2022H1 2023H1

2023年上半年业绩保持较快增长

收入总额（亿元）

36 

42 

2022H1 2023H1

EBITDA（亿元）

• 2023年上半年，公司实现了整体业绩较快增长，收入总额同比增长约18%，EBITDA同比增长11%，经
调整后的净利润增长约10%

经调整净利润(1) （亿元）

2.9 
3.2 

2022H1 2023H1

注：（1）经调整净利润系归母净利润基础上将普通股赎回负债利息支出和汇兑损
益净额及上市开支还原后计算
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2023年上半年盈利水平快速提升

• EPS为0.08元，同比增长约46%；每股净资产为3.14元，较年初增长约33%

• 上半年ROA约为1.6%，上半年ROE约为5.7%，较去年同期均稳步提升

ROA ROEEPS（元/股）

0.06 

0.08 

2022H1 2023H1

BVPS（元/股）

2.36 

3.14 

2022 2023H1

1.1

5.2 

1.6 

5.7

2022 2023H12022H1 2023H1 2022H1 2023H1
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35.7 

42.1 

2022H1 2023H1

总收入延续较快增长趋势

• 2023年上半年，公司收入规模达到约42.1亿元人民币，同比增速为18%

• 所处行业季节性因素，历史平均上半年收入占比小于下半年

收入总额（亿元）

2020 2021 2022

上半年 下半年

上下半年收入占比

平均上半年收入
占比约为41%



29

• 高空作业平台和新型模架系统自有规模均有所提升，新型支护系统保有量基本稳定

• 三大产品线出租率均优于去年同期，其中高空作业平台提升显著

基础业务持续增长

64.9%

73.5%

2022H1 2023H1

63.8% 65.0%

2022H1 2023H1

67.0%
69.9%

2022H1 2023H1

设备利用率自有设备保有量（万台/万吨）

11.1 

13.2

2022H1 2023H1

156.9 155.1 

2022H1 2023H1

61.4 65.1 

2022H1 2023H1

+860bps 

+120bps 

+290bps +6.0%

-1.1%

+19%

产品线

新型支护系统

高空作业平台

新型模架系统
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设备管理能力持续输出

• 公司的设备管理能力得到更多合作方认可，在设备管理服务能力上取得了长足的发展，上半年平台
及其他服务收入约5.6亿元，同比增长约174%

• 同时，贸易服务收入也有所提升

1.68 
2.60 

0.36 

3.00 

2022H1 2023H2

平台服务收入 贸易及其他服务收入

平台及其他服务收入（亿元）

海内外销售渠道进一步打开

平台模式下高空作业平台管理规模增长

2023年起，除国内销售渠道外，公司已开始布局
印尼、马来、中国香港等海外市场。
良好的业内口碑、深入行业知识以及在设备和
供应、维修维护的丰富经验将让我们能为海内
外客戶提供价格相宜的优质二手高空作业平台

4,618 

27,842 

2022H1 2023H1

2.04

5.60

单位：台
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方案解决能力得到显现

• 得益于公司方案解决能力的增强，公司上半年实现工程技术服务收入约11亿元，同比增长约8%

10.6 
11.4 

2022H1 2023H1

工程技术服务收入（亿元）

持续研发，增强技术服务能力

持续加大技术服务营销和推广力度

2023年3月，公司装配式桁架型钢支撑系统成果经
上海土木学会鉴定会审议，认为其作为一种新型
绿色低碳的钢支撑技术、拥有完善的理论计算、
节点设计、施工工艺，具有广阔的应用前景，科
技成果总体上达到国际先进水平。

2023年1月至6月，公司在成都、济南、武汉、长
沙等地共主持举办12场大型技术交流会议，上半
年新型支护系统和新型模架系统工程师总计服务
超过2,700个工程项目，中标工程数超过1,100个
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收入结构多元化 彰显公司更强的综合服务能力

• 收入结构进一步多元化，经营租赁以外的收入占比已经达到约40%

2023H1

收入结构

60%
27%

13%

经营租赁服务 工程技术服务

平台及其他服务

2022H1

收入结构

65%

29%

6%

经营租赁服务 工程技术服务

平台及其他服务
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5%

95%

前五大客户

其他客户

2023H1

公司设备使用场景分布

47%

30%

10%

5%
8%工业

基建、市政

商场、写字楼等

住宅

运营类及其他

公司前五大单体客户集中度

97,000

158,000

191,000

2021 2022 2023

公司总服务客户数量

• 公司主要经营的高空作业平台、新型支护系统和新型模架系统业务整体下游行业需求多元，尤其高
空作业平台客户分散度高，具有较强的抗周期属性

服务能力的提升带动客户数量和黏性提升 进而维持较强的抗风险能力
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• 对主要经营性租赁资产类别均采用10年折旧法，折旧成本率稳定

折旧政策稳定 折旧成本占比持续稳定

折旧成本
占经营租赁收入比重

设备类
（高空作业平台、道

路与电力设备等）

10年直线折旧法

材料类
（新型支护系统、
新型模架系统）

45.90

%

46.00

%

2022H1 2023H1

+10bps
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11.7 10.7 

2022H1 2023H1

19.0%

15.3%

2022H1 2023H1

人工成本费用率 财务费用率

12.2%
10.8%

2022H1 2023H1

-140bps-370bps

维修费用率

7.8% 7.7%

2022H1 2023H1

-1.0

物流费用单价（元/公里）

• 在业务规模增长同时，主要费率均明显节降

-10bps

各项主要费用明显节降
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78%

67%

2022 2023H1

• 公司的流动性保持充裕，净流动资产提升
• 上市后权益资金增厚，资产负债率下降，杠杆率下降，发展资金充裕

1.2 

17.6 

2022H1 2023H1

净流动资产（亿元） 资产负债率下降

资本结构总体稳健，杠杆率有所降低

净负债对EBITDA

比例下降(1)

11.6 

9.3 

2022H1 2023H1

注：（1）净负债对EBITDA比例计算方式为：（负债总额-现金及现金等价物）/EBITDA
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• 公司的综合运营服务更加显现，通过大力拓展资本占用较低的设备管理业务，在2023年上半年形成
了自由现金流回正

自由现金流增长

25.01 

9.41 

2022年H1 2023年H1

资本开支
（亿元）

14.1 
13.0 

2022年H1 2023年H1

经营现金流
（亿元）

-10.9 

3.6 

2022年H1 2023年H1

自由现金流(1)

（亿元）

注：（1）按经营现金流扣除资本开支计算
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附录：资产负债简表

单位：亿元 2023年6月30日 2022年12月31日 变动

资产总额 306 303 1.0%

租赁及服务设备、材料等 180 184 -2.4%

应收贸易款项及合同资产 66 57 15.0%

负债总额 205 236 -13.0%

总权益 101 67 50.7%

归属于普通股股东权益 101 67 50.7%

每股净资产（元/股） 3.14 2.36 33.1%
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附录：利润简表

单位：亿元 2023年1-6月 2022年1-6月 变动

收入总额 42.06 35.65 18.0%

EBITDA 19.65 17.64 11.4%

经调整净利润(1)
3.18 2.89 9.8%

EPS（元/股） 0.08 0.06 46.4%

ROA 1.6% 1.1% 0.5pct

ROE 5.7% 5.2% 0.5pct

注：（1）经调整净利润系将净利润还原普通股赎回负债利息支出、汇兑损益和上市费用后计算得出
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附录：利润简表

单位：亿元 2023年1-6月 2022年1-6月 变动

净利润 2.37 1.59 49.0%

普通股赎回负债利息支出和
汇兑损益净额 0.68 1.25 -45.5%

上市成本 0.13 0.05 129.2%

经调整净利润 3.18 2.89 9.8%

注：（1）经调整净利润系归母净利润基础上将普通股赎回负债利息支出和汇兑损益
净额及上市开支还原后计算
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附录：现金流量简表

单位：亿元 2023年1-6月 2022年1-6月 变动

期内现金及现金等价物净变动 2.0 6.1 -67.3%

经营性现金流净额 13.0 14.1 -8.1%

投资性现金流净额 -6.0 -23.9 -74.7%

融资性现金流净额 -5.0 15.9 N/A

期末现金及现金等价物余额 23.6 11.2 110.9%
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19 
26 

37 

61 

79 

42 

2018 2019 2020 2021 2022 2023H1

历年营业收入
（亿元）

CAGR=42.5%

9 
13 

19 

32 

41 

20 

2018 2019 2020 2021 2022 2023H1

2.0 

3.8 

5.0 

7.8 

9.4

3.2 

2018 2019 2020 2021 2022 2023H1

历年EBITDA

（亿元）
历年净利润(1) 

（亿元）

注：（1）2020年后采用经调整净利润

过往，公司成功实现抗周期性的高成长

CAGR=46.1% CAGR=47.7%
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服务更多元的客户群体和设备需求

城市运维、产业运维、文化消费、
应急保障、新基建……

依托中国大陆，实施“3+3+3”的国际化战略

东南亚 中东及北非

未来，公司将立足于现有核心竞争力，拓展更为庞大的增量市场

传统建筑类

中国大陆
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11.0

20.0

公司PE 设备运营板块

平均PE

公司PE估值倍数较市场同业(1)拥
有明显的估值折让

目前公司增速领先 估值有较大提升潜力

• 公司整体增速较同行业其他上市公司更高

• 公司PE估值倍数较市场同业拥有明显的估值折让

37.9

28.5

公司过往三年经调整净利

润复合增长率

设备运营板块过往三年平

均净利润复合增长率

公司增速
较市场同业(1)处于领先水平

单位：%

注：（1）同业公司包括中国、美国及英国上市的同类规模较大企业
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问答环节

Q & A
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公司官网：www.hongxinjianfa.com

投资者关系联系：hcd-ir@fehorizon.com

联系我们


